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ВВЕДЕНИЕ  

Ведение бизнеса в индустрии красоты в России в значительной степени 

подверглось влиянию экономического кризиса по причине снижения 

покупательской способности российских граждан. Несмотря на это, 

создание предприятий в данной сфере может быть прибыльным при 

грамотном планировании бизнеса.  

 

К готовому бизнес-плану прилагается уже заполненная Финансовая 

модель, в которой демонстрируются все произведённые расчеты и даётся 

возможность изменения любых исходных параметров для каждой 

конкретной ситуации.  Также данная модель позволяет корректировать 

бизнес-процессы непосредственно во время создания данного бизнеса и 

его дальнейшего функционирования и развития.   

 

 

http://www.step-by-step.ru/


Маркетинговое Агентство Step by Step 
109004, г. Москва, Николоямский пер., д.3а, стр.2 
Тел. +7 (495) 912-48-17, +7 (495) 912-48-43, www.step-by-step.ru 

      

ДАТА ВЫПУСКА ОТЧЕТА: АПРЕЛЬ  2016 Г. 

4 

РЕЗЮМЕ ПРОЕКТА 

СУТЬ ПРОЕКТА  

Создание салона красоты в среднем ценовом сегменте. 

 

ДОЛГОСРОЧНЫЕ И КРАТКОСРОЧНЫЕ ЦЕЛИ ПРОЕКТА 

Краткосрочная цель: … 

Долгосрочная цель: … 

 

РАСЧЕТНЫЕ СРОКИ ПРОЕКТА  

Расчетный срок проекта – … 

 

РЕЗЮМЕ КОМПЛЕКСА МАРКЕТИНГА (4P) ПРОДУКЦИИ 

Продукт. … 

 

Цена. … 

 

Сбыт. … 

 

Продвижение. … 

 

СТОИМОСТЬ ПРОЕКТА  

Объем необходимых инвестиций – …. 

 

ИСТОЧНИКИ ФИНАНСИРОВАНИЯ ПРОЕКТА  

…. 

 

ВЫГОДЫ И РИСКИ ПРОЕКТА 

Выгоды: … 

Риски: … 
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КЛЮЧЕВЫЕ ПОКАЗАТЕЛИ ЭФФЕКТИВНОСТИ ПРОЕКТА 

Приведем ключевые показатели эффективности проекта. 

Таблица 1. Показатели эффективности проекта 

 

НЕДОСТУПНО В ДЕМОВЕРСИИ 
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МАРКЕТИНГОВЫЙ ПЛАН 

УНИКАЛЬНЫЕ ДОСТОИНСТВА, ПОЗИЦИОНИРОВАНИЕ 

…. 

 

ЦЕНОВАЯ ПОЛИТИКА 

…. 

 

 

КОНЦЕПЦИЯ РЕКЛАМЫ И PR. ПРОГРАММА ПО ОРГАНИЗАЦИИ 

РЕКЛАМЫ 

 ….. 
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ПЛАН ПРОДАЖ 

ЦЕНЫ НА УСЛУГИ 

….. 

 

Таблица 4. Стоимость услуг, руб. 

….. 

…. 

 

Таблица 5. Расчет спроса на услуги 

…. 

…. 

 

ОРГАНИЗАЦИЯ СБЫТА 

 ….. 

 

УСЛОВИЯ ОПЛАТЫ 

…. 
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ПЛАН ПРОДАЖ НА РАСЧЕТНЫЙ ПЕРИОД 

Таблица 6. План продаж, 1-3 год проекта, количество покупателей услуги 

….. 

 

Таблица 7. План продаж, 4-5 годы проекта, количество покупателей услуги 

…..  
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ПРОИЗВОДСТВЕННАЯ ЧАСТЬ 

ОПИСАНИЕ ПРОИЗВОДСТВЕННОГО ПРОЦЕССА 

Схема 1. Технологическая схема организации производства 

… 

Источник:  

 

… 

 

ТРЕБОВАНИЯ К ПОСТАВЩИКАМ 

 …. 

 

 

СОСТАВ И СТОИМОСТЬ ОБОРУДОВАНИЯ 

…. 

 

Стоимость основного оборудования составляет - …. рублей. 

  

http://www.step-by-step.ru/


Маркетинговое Агентство Step by Step 
109004, г. Москва, Николоямский пер. д.3А, стр.2 
Тел. +7 (495) 912-48-17, +7 (495) 912-48-43, www.step-by-step.ru 

      

ДАТА ВЫПУСКА ОТЧЕТА: АПРЕЛЬ 2016 Г. 

22 

 

Таблица 8. Состав и стоимость основного оборудования, руб. 

…. 

АМОРТИЗАЦИЯ ОСНОВНЫХ СРЕДСТВ 

…. 

 

ОЦЕНКА И ОБОСНОВАНИЕ НЕОБХОДИМЫХ РЕСУРСОВ 

…. 

 

НЕМАТЕРИАЛЬНЫЕ АКТИВЫ 

… 

 

Таблица 9. Состав и стоимость нематериальных активов, руб. 

…. 

ОЦЕНКА ЗАТРАТ 

…. 

 

Таблица 10. Управленческие расходы, руб. 

…. 

Общая  стоимость управленческих расходов равна …. руб. в месяц. 

 

Коммерческие расходы – это затраты, связанные с продажей продукции, 

товаров, работ, услуг. 

 

Таблица 11. Коммерческие расходы, руб. 

…. 

 …. 

 

Таблица 12. Прочие расходы, руб. 

…. 

….. 

 

Таблица 13. Единовременные затраты, руб. 

….. 
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…. 

 

ОЦЕНКА ДОХОДОВ 

….. 

 

Таблица 14. План по доходам на первый год проекта, руб. 

…. 

 
…. 
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Таблица 15. План по доходам на 2 и 3 годы проекта, руб. 

…..  
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Таблица 16. План по доходам на 4 и 5 годы проекта, руб. 

 

…. 
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ОРГАНИЗАЦИОННО-УПРАВЛЕНЧЕСКАЯ СТРУКТУРА 

ФУНКЦИОНАЛЬНОЕ РЕШЕНИЕ 

ВЫБОР И ОБОСНОВАНИЕ ТИПА ПРЕДПРИЯТИЯ 

…. 

 

СИСТЕМА НАЛОГООБЛОЖЕНИЯ 

В настоящее время в России основными налоговыми режимами для ООО 

являются:  

…… 

 

ОРГАНИЗАЦИОННАЯ СТРУКТУРА  

…. 
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Схема 2. Организационная структура 

…. 

Источник:  

 

СПЕЦИАЛИЗАЦИЯ, КОЛИЧЕСТВО И СОСТАВ СОТРУДНИКОВ 

 …. 

 

ЗАТРАТЫ НА ОПЛАТУ ТРУДА 

Штат сотрудников насчитывает …. 

 

 

Таблица 17. Штатное расписание 

….. 

АНАЛИЗ РЫНКА ТРУДА 
 

….. 

 

Таблица 18. Численность безработных, тыс. человек 

…. 

Источник: Федеральная служба государственной статистики  

 

….. 

 

Таблица 19. Среднемесячная номинальная начисленная заработная 

плата, рублей 

…. 

Источник:  

 

…. 
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ФИНАНСОВЫЙ ПЛАН 

ОСНОВНЫЕ ПАРАМЕТРЫ РАСЧЕТОВ 

 …. 

 

ОБЪЕМ ФИНАНСИРОВАНИЯ  

…. 

 

Таблица 20. Инвестиционная стоимость проекта 

….. 
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Таблица 21. Затраты на открытие: инвестиционные затраты 

….. 

 

Таблица 22. Затраты на открытие: операционные издержки до выхода на 

безубыточность, руб. 

…. 
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ОСНОВНЫЕ ФОРМЫ ФИНАНСОВЫХ РАСЧЕТОВ 

Приведем результаты основных расчетов. 

 

Таблица 23. Чистый денежный поток (1 год), тыс. руб.  

….. 
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Таблица 24. Чистый денежный поток (2 – 3 годы), тыс. руб.  

….. 

Таблица 25. Чистый денежный поток (4 – 5 годы), тыс. руб.  

…. 
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Представим данные по доходам и расходам на графике. 

 

Диаграмма 6. Доходы и расходы по проекту 

…. 
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ОСНОВНЫЕ ФОРМЫ БУХГАЛТЕРСКОЙ ОТЧЕТНОСТИ 

ОТЧЕТ О ПРИБЫЛЯХ И УБЫТКАХ 

…. 

 

Таблица 26. Отчет о прибылях и убытках (1 год), тыс. руб. 

….. 
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Таблица 27. Отчет о прибылях и убытках (2-3 год), тыс. руб. 

…. 

Таблица 28.Отчет о прибылях и убытках (4-5 год), тыс. руб.  
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…. 
 

ОТЧЕТ О ДВИЖЕНИИ ДЕНЕЖНЫХ СРЕДСТВ 

…. 
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Таблица 29. Отчет о движении денежных средств (1 год), тыс. руб. 

…. 
 

Таблица 30.  Отчет о движении денежных средств (2-3 год), тыс. руб. 

…. 

Таблица 31. Отчет о движении денежных средств (4-5 год), тыс. руб. 

….
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АНАЛИЗ ЧУВСТВИТЕЛЬНОСТИ 

Приведем основные показатели эффективности проекта. 

 

Таблица 32. Показатели эффективности проекта 

… 

Обозначим изменения показателей эффективности проекта в зависимости от 

изменения основных параметров проекта. В качестве основных параметров 

проекта были выделены: 

 … 

 

Таблица 33. Анализ чувствительности проекта 

…. 

 

Таким образом, проект более чувствителен к изменению …. 
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ОРГАНИЗАЦИОННЫЙ ПЛАН ОСУЩЕСТВЛЕНИЯ ПРОЕКТА 

ПЛАН-ГРАФИК РЕАЛИЗАЦИИ ПРОЕКТА 

Таблица 34. План-график реализации проекта 

… 
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НОРМАТИВНАЯ ИНФОРМАЦИЯ 

НОРМАТИВНЫЕ АКТЫ 

… 

 

НЕОБХОДИМЫЕ ДОКУМЕНТЫ ИЛИ РАЗРЕШЕНИЯ ДЛЯ ВЫПОЛНЕНИЯ 

ПРОЕКТА  

 …. 
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ИСПОЛЬЗОВАННЫЕ ИСТОЧНИКИ 

….. 
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СПИСОК ПРИЛОЖЕНИЙ 

ПРИЛОЖЕНИЕ 1. ЗАКОН О ПРАВАХ ПОТРЕБИТЕЛЯ В САЛОНЕ 

КРАСОТЫ 

….. 

Таблица 35. Сроки для удовлетворения требований посетителей салонов 

красоты 

….. 

Источник:  

….. 

 

По поводу приобретения готовых аналитических отчетов ГК Step by 

Step обращайтесь по электронному адресу olga@step-by-step.ru или по 

телефонам (495) 912-48-17, 912-48-43. 

http://www.step-by-step.ru/
mailto:olga@step-by-step.ru

